Oferta publiczna DELKO S.A.

Oferujacy: Doradca finansowy:
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Niniejsza prezentacja ma charakter wytgcznie informacyjny i jej celem jest przedstawienie wyselekcjonowanych
informacji dotyczacych spotki DELKO S.A. (“DELKO”). Niniejszy dokument jest dokumentem promocyjnym w
rozumieniu art. 53 ustawy o ofercie publicznej i warunkach wprowadzania instrumentow finansowych do
zorganizowanego systemu obrotu oraz o spotkach publicznych z dnia 29 lipca 2005 .

W niniejszej prezentacji zostaty wykorzystane zrodta informacii, ktore DELKO uznaje za wiarygodne i doktadne,
jednak nie ma gwarancji, ze sg one wyczerpujace i w petni odzwierciedlaja stan faktyczny. Opracowanie moze
zawierac stwierdzenia dotyczace przysztosci, ktore stanowia ryzyko inwestycyjne lub zrodto niepewnosci i moga
Istotnie rozni¢ sie od faktycznych rezultatdbw. DELKO nie ponosi odpowiedzialnosci za efekty decyzji, ktére
zostaty podjete na podstawie niniejszego opracowania. Odpowiedzialnosé spoczywa wytacznie na korzystajgcym
z opracowania. Opracowanie podlega ochronie wynikajgcej z ustawy o prawie autorskim i prawach pokrewnych.
Powielanie, publikowanie lub jego rozpowszechnianie wymaga pisemnej zgody DELKO.

Planowana publiczna oferta papieréw wartosciowych DELKO na terenie Polski zostanie przeprowadzona na
podstawie prospektu emisyjnego, ktéry bedzie jedynym prawnie wigzgcym dokumentem ofertowym
zawierajagcym informacje o Grupie Kapitatowej i oferowanych papierach wartosciowych DELKO a takze
dopuszczeniu do notowan na rynku regulowanym.

Prospekt emisyjny DELKO bedzie dostepny na stronie internetowej www.delko.com.pl oraz www.bossa.pl

Dom Maklerski BOS SA Spoétka Akcyjna (,DM BOS SA”) petni funkcje firmy inwestycyjnej posredniczacej w
publicznej ofercie akcji DELKO. DM BOS SA nie ponosi odpowiedzialnosci za skutki decyzji podjetych na
podstawie powyzszej prezentacji. Odpowiedzialnosé za decyzje inwestycyjne podjete na podstawie prezentacji
pON0Szg Wytacznie inwestorzy.
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Najwazniejsze informacje

Najwiekszy ogolnopolski hurtowy dystrybutor produktow drogeryjnych. Spotka posiada ok. 11%
udziatu w rynku (zrédto: Handel nr 10/2007),

Najwieksza wyspecjalizowana sie¢ hurtowej dystrybucji artykutéw drogeryjnych w Polsce. Spotka
posiada m.in. 13 regionalnych dystrybutoréw, 15 Blue Drogerii, 45 magazynow

Wieloletni i stabilny wzrost wynikéw finansowych. Srednioroczna dynamika wzrostu przychodow w
okresie 2004-2008 wynosi ponad 27%, zysku netto - ponad 43%

Renomowani partnerzy handlowi m.in. HENKEL, L’OREAL, NIVEA, S.C.JOHNSON, KIMBERLY CLARK,
METSA TISSUE, TZMO, GLOBAL, INCO VERITAS, PROCTER & GAMBLE

Doswiadczona kadra zarzgdzajgca, w tym Prezes Zarzadu Dariusz Kawecki, od 20 lat branzy
dystrybucji, Wiceprezes Zarzadu Dariusz Trusz od 17 lat zwigzany z branzg oraz Przewodniczacy Rady
Nadzorczej Mirostaw Newel
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Historia dziatalnosci

Przychody w min PLN
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/ 1994 2005 2006 2007 2008
1994 2004 2005 2007 2008
Sporzadzenie aktu Nabycie przez Emitenta Nabycie przez Emitenta Zmiananazwy Emitenta z SIEC DELKO Uchwata w sprawie podwyzszenia
zatozycielskiego 100% udziatow w 25% udziatow w Delko SA na DELKO SA kapitatu w drodze emisji Akcji Serii C
SIEC DELKO SA Ksiezycowa Sp. z 0.0. Otto Sp. z 0.0.
i 0siggniecie facznie Nabycie przez Emitenta 100% udziatow
1995 50,02% w kapitale w Nika Sp. z 0.0. z siedzibg w Kielcach
Wopis do rejestru zaktadowym tego
przedsiebiorcow SIEC podmiotu.

DELKO SA

2002

Nabycie przez Emitenta
25,02% udziatéw w
Delko Otto Sp. z 0.0.

Nabycie przez Emitenta
100% udziatbw w RDT
Sp.zo.o.
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Struktura grupy kapitatowej

Grupa kapitatowa

Jednostka dominujaca

‘ Delko SA w Sremie l

/ Jednostki zalezne

>

\Z v v
Delko Otto Sp. zo.0. Delko RDT Ksiezycowa Sp. z 0. 0. Nika Sp.z o. o.
w Ostrowcu Sw. w Ignatkach w Kielcach
Udziat w spotce 50,02% Udziat w spotce 100% Udziat w sp6tce 100%

-

/
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System dystrybucji
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@ Dystrybutorzy
@® Magazyny
® Spoétka Holdingowa

Sieé sprzedazy

FAKTY:
zasieg ogolnopolski

13 regionalnych dystrybutorow

15 Blue Drogerii

220 doswiadczonych przedstawicieli handlowych
wspomaganych przez 200 przedstawiciel
producentow

350 samochodéw dostawczych obstugujacych ok.
20.000 sklepow

Nowoczesne systemy zarzadzania sprzedaza

Kompleksowa obstuga systemu sprzedazy detalicznej

D B@s |eonmmnsy §>§>§> rrorescapmat (il §>§>§>



%Dell«) Charakterystyka rynku

1. Rynek obejmuje: artykuty chemii gospodarczej, kosmetyki niskiej i sredniej oraz wysokiej (masowej)
potki, artykuty higieniczne i celulozowe, opakowania i drobne AGD

2. Sprzedaz hurtowa do polskiego detalu: sklepy spozywcze, Drogerie, Apteki, Sklepy
chemiczne, Kioski, place targowe, HoReCa, BHP

3. Liczba sklepow sprzedajacych produkty drogeryjne w Polce : 80.000
4, Istnieje ponad 250 wyspecjalizowanych hurtowni

5. Hurt na poczatku fazy konsolidac;i

6. Rynek w latach 2006-2008 rost w tempie 6-8% rocznie

7. Wartos¢ rynku 3,5 mid zt (w cenach hurtowych netto)
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Charakterystyka rynku

Segment artykutow drogerynych bezpiecznym segmentem rynku hurtowego POSt(—;puj ace procesy
(dynamika zmian w stosunku do roku poprzedniego) K . :
onsolidacyjne w handlu

359 32,1% X% hurtowym

30%

a. Zwiekszenie skali dziatalnosci w
celu uzyskania lepszych pozycji
przetargowych w negocjacjach
Z producentami

25%

20%

15%

10%

5% -

b. Obserwowane zmiany modelu
zaopatrywania detalistow:
odchodzenie od duzej liczby

0% -

-5%

-10%

. 9.7% dostawcOw na rzecz 2-3
rodo: GUS, Delko S.A. kompleksowych dostawcow
M sprzedaz hurtowa ogétem przedsiebiorstw handlowych ogolnopolskich

M kosmetyki i wyroby farmaceutyczne

i sprzedaz DELKO (higiena, chemia gospod., kosmetyki)
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Wartos¢ rynku i udziaty Delko

Wartos¢ hurtowego rynku produktow chemiczno-kosmetycznych i artykutow higienicznych w handlu
tradycyjnym: 3500 min PLN* (#rédfo: Handel nr 10/2007)

Przychody GK Delko w 2008 roku: 406 min PLN
% udziat przed konsolidacja: 11,6%

Przychody generowane przez sie¢ sprzedazy z ktorej
korzysta Delko: 670 min PLN

% udziat po konsolidacji: 19,1%

*w cenach hurtowych
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Gtowni konkurenci

/ Grupa Kapitatowa Delko ~ 9,4%
Grupa Tarkon Gradi (EKO) 3,2%

pozostali

Komplex Torus 4,5%
70,1%

Interchem (BOMI) 4,7%
Mini Max 4,8%
GK Doktor Leks 3,2%

Przychody ze sprzedazy w 2007 r. w min PLN (Zrédfo Coface POLAND)

300 -

200 - 165,9 167,3

112 113 6
O T T T
Grupa Kapitatowa Delko  Grupa Tarkon Gradi (EKO) Komplex Torus Interchem (BOMI) Mini Max GK Doktor Leks

tacznie w tym segmencie rynku dziata ponad 250 hurtowni.
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%Dell«) Marki wtasne

W min PLN

Charakterystyka produktow:

=  produkty chemii gospodarczej, kosmetyki, artykuty higieniczne i
opakowania

=  produkcjazlecana
= sprzedaz od 1999 - 10 lat obecnosci na rynku
= udziat sprzedazy marek wtasnych wynosi 5-10%

= asortyment produktéw witasnych stanowi 220 pozycji - 9 znakdw
towarowych

=  faczneroczne przychody ze sprzedazy produktéw wiasnych w 2008
roku wyniosty ok. 20 min PLN

2005 2006 2007 2008

i sprzedaz ogbtem M sprzedaz produktow wiasnych

»
p{ e
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Projekt Blue Drogerie

Gtowne zatozenia Projektu:

= Samoobstugowa drogeria o pow. 100-150 m2 usytuowana w e ﬁ\t
, . . . @ s [P
centrach handlowych lub gtownych ciggach komunikacyjnych e—— (f\f B
. . . ; . {} y 3 % ,:N
- Sklepy dziatajg w formie franczyzy, pozostajac wtasnoscia a AL J,f \
niezaleznych podmiotow ) ® > { N~ T o \
o ;e A - |
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Wsparcie Delko dla Blue Drogerii: : | = DN ::;L_,_x
= Profesjonalna wizualizacja drogerii zgodnie ze standardami VAN i.—f o L ff
N Ty = ot
Blue j ¢ 4 )
. .. L, e y %“xh N ﬂf y
= Pomoc w aranzacji wnetrza \L-H__W} r ;.?fﬁ s V- Q
i i i < % < = =
= Pomoc w indywidualnym dopasowaniu asortymentu s S fﬁuf(/ Gy
- Merchandising b ¢ /
s |
P . , . . . S e A §
- Nadzdr nad utrzymaniem standardow sieci przez zatrudniony o DelkoSA. biuro Zarzadu L bl |
personel
B Spétki— Regionalni Dystrybutorzy
Wsparcie promocyjno-reklamowe: @ orogerieiue
= gazetki promocyjne, bilbordy, reklama, materiaty POS. & Planowane lokalizacje

= specjalne warunki handlowe u Dystrybutorow Delko.
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Wyniki finansowe DELKO SA

o  staty wzrost rentowosci w latach 2005-2009P zarO6wno na poziomie operacyjnym jak i zysku netto
e wzrost przychodow operacyjnych dzieki konsekwentnie realizowanej strategii

Min PLN Min PLN
500
400 25,00%
350 20,50% 21,20%
20,00% -
300
250 15,00%
200
150 10,00%
100 5,00%
50
0 0,00%
2005 2006 2007 2008 2009 2005 2006 2007 2008 2009
Prognoza B Rentownos¢ dziatalnosci operacyjnej (EBIT) Prognoza

bed Przychody ze sprzedazy —m—Zysk (strata) netto i Rentownoc kapitatéw wiasnych (ROE)

* Przy zatozeniu emisji 1,5 min akcji po cenie emisyjnej rownej 12 PLN
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Plan strategiczny

Umacnianie pozycji niekwestionowanego lidera rynku hurtowego branzy
chemiczno-kosmetycznej w Polsce

Konsolidacja rynku ustug dystrybucji produktow drogeryjnych

Rozwadj sieci sprzedazy, rowniez w segmencie detalicznym

Wzbogacenie szerokiego wachlarza asortymentu handlowego

Intensyfikacja sprzedazy produktow marki wiasne;
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%ne]l@ Cele emisji, Warunki i harmonogram oferty

Cele emisji Naktady

[w tys. PLN]
1. Akwizycja podmiotow branzowych 10.600
2. Zasilenie kapitatu obrotowego Emitenta 2.500
3. Finansowanie projektow marketingowych 1.200
4, Realizacja projektu informatycznego 700
Razem 15.000

Czynnos¢é Termin |

Otwarcie Publi  Of Termin otwarcia Publicznej Oferty jest tozsamy z terminem
arcie Publicznej Ofer
: bl publikacji niniejszego Prospektu Emisyjnego.

Budowa Ksiegi Popytu dla inwestorow w Transzy Duzych Inwestorow 27-28 sierpnia 20009r.

Ustalenie Ceny Emisyjnej i podanie jej do publicznej wiadomosci 28 sierpnia 2009 .

Przyjmowanie zapisow w Transzy Matych Inwestorow od 31 sierpnia 2009 r. do 2 wrzesnia 2009 r.
Przyjmowanie zapisow w Transzy Duzych Inwestorow od 31 sierpnia 2009 r. do 2 wrzesnia 2009 r.
Planowany termin przydziatu Akcji Serii C 9 wrzesnia 2009 r.
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Dlaczego warto zainwestowac w DELKO S.A.

= Pozycjalidera

= Rosnace wyniki finansowe

= Efektywna i przejrzysta strategia

= Dziatalnos¢ na perspektywicznym rynku

= Bogate doswiadczenie, know-how
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%De]l@ Kontakt

Kontakt: Oferujacy: Doradca finansowy:

S | DOM MAKLERSKI
Zpelle  s@s|ommnm srorescam
Delko S.A. DM BOS S.A. PROFESCAPITAL Sp. z 0.0.
ul. Mickiewicza 93 ul. Marszatkowska 78/80 ul. Ofiar Oswiecimskich 15
63-100 Srem 00-517 WARSZAWA 50-069 WROCLAW
tel. +48 61 28 37 731 tel: +48 22 504 30 00 tel: +48 71 782 11 60
fax. +.-48 6_1 28 34 015 faks: +48 22 629 71 50 Fax: +48 71 782 11 62
e-mail: office@delko.com.pl www.bossa.pl email: biuro@profescapital.pl
www.delko.com.pl www.profescapital.pl
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